
  

  

  

  

PLANTILLA DE CONTENIDO DE LA LECCIÓN 

  Erasmus+  Proyecto financiado por: Erasmus+ / Acción clave 
2 - Cooperación para la innovación y el 
intercambio de buenas prácticas, Alianzas para el 
conocimiento. 

  

  

Lección 1 Asociaciones clave    

Las asociaciones clave describen la red de proveedores y socios que hacen funcionar el modelo 
de negocio    

Es muy importante tener en cuenta los siguientes factores a la hora de formular asociaciones: 

− Acuerdos de asociación adecuados 
 

− Fijar las expectativas  
 

− Impacto en nuestros clientes  



  

 
− Ganar-ganar: Para que una asociación sea sostenible, debe haber beneficios visibles y 

de ambas partes 
 

− Elección de asociaciones  

   

  

  

   

A la hora de crear una asociación, resulta rentable analizar la naturaleza de la misma en función 
de las siguientes preguntas clave:    

   

1. ¿Qué asociaciones son fundamentales para su negocio?  

2. ¿Quiénes son sus proveedores críticos?  

3. ¿Cuáles son los proveedores y socios que proporcionan los recursos básicos?  

4. ¿Qué tipo de colaboraciones se adaptan mejor a sus necesidades?  

5. ¿Cuál es la mejor cadena en la que debería estar?    

 

Estas preguntas pueden ser útiles para crear una imagen clara de sus asociaciones y adaptar 
sus estrategias a los cambios del mercado.    

  


